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Umfrage: Reparaturenwichtigster Grund fur Autoverkauf
Auch geanderte Lebensumstande fuhren zu Verkaufen / Frauen verkaufen
eher aus Umweltgrinden, Manner, wenn die Optik nicht mehr passt

Minchen, 22. November 2018. So sehr wir unser Auto auch lieben - irgendwannist es einfach
Zeit fur einen Neuen. Dochwassind die Griinde, die uns veranlassen, den Alten ziehen zu
lassenund uns auf eine neue Liebe aufvier Radern einzulassen? Das wollte AutoScout24
wissen und hat gemeinsam mit Innofact 1.000 Autohalter reprasentativ befragt*. Das Ergebnis:
Vor allem,wennviele Reparaturen anstehen, wenn ein groBerer Schaden auftritt oder die
Lebensumstande ein neues Fahrzeugerfordern, denken die Deutschen tber einen Verkauf
nach. Besondersfiir Frauen zahlen aber auch die aktuellen Umweltstandards, dieihr Auto
erfillensollte.

Erst der Keilriemen und dann auchnoch die Bremsen - irgendwann hat man einfach genug davon,
standig zur Werkstatt zu fahren. Entsprechend sagen 63 Prozent der deutschenAutohalter, dass sie
ihr Auto verkaufen warden, wenn mithdufigen Reparaturen zu rechnen sei. Auch wenn ein grof3erer
Schaden auftritt, istfur jeden Zweiten (52 Prozent) die Zeitder Trennung undfur einen Neuanfang
gekommen. Immerhin jeder Dritte (36 Prozent) wirde verkaufen, wenn sich die eigenen
Lebensumstande geanderthaben und der Alte nichtmehr passt, etwa wenn Kinder kommen und man
somitein groReres Fahrzeug bendtigt.

Frauen setzen auf innere Werte, Manner auf Optik

Mit Blick auf die Dieseldiskussionenhatte man geglaubt, dass Umweltstandards eine grofiere Rolle
beim Autoverkaufspielen. Doch nurjeder Vierte (26 Prozent) wirde sein Fahrzeugauf den Markt
bringen, wenn es die Grenzwerte fur Feinstaub, Stickoxide & Co. nicht mehr einhalt. Vor allemfur
Frauenistdieser Punktwichtig: 29 Prozentwurden ihr Auto verkaufen, wenn es die Umweltstandards
nichtmehrerfullt, aber nur 23 Prozentder Manner. Fur die Herren isthingegendie Optik wichtiger: 18
Prozentwlrden denAlten ziehen lassen, wenn ihnen ein Neuer besser gefallt, dochnur zwolf Prozent
der Frauen (Gesamt: 15Prozent). Auch wenn es ein neues Modell gibt, redenManner (14 Prozent)
ehervon Trennungals Frauen (neun Prozent).

Farbe und Statusdenken spielen untergeordnete Rolle

Das Klischee, dass Farben flr Frauen eine grofRere Bedeutung haben, bestatigt sich durch die Studie
nicht. So wurden nur zwei Prozentder Frauenihr Auto verkaufen, wennihnendie aktuelle Farbe nicht
mehr gefallt - genauso viele wie Manner. Rechtahnlich ticken die Geschlechter auch, wenn sie
schlechtbeiKasse sind: Neun Prozentder Manner und elf Prozentder Frauen wirden ihr Auto
verkaufen, wenn sie schlichtweg Geld brauchten. Und die Klischeethemen Status und Wettbewerb?
Spielenin Sachen Autoverkauf eine untergeordnete Rolle. Und dennoch sagenzwei Prozent der
Manner - dasist immerhin jeder funfzigste mannliche Autohalter -, Ich verkaufe mein Auto, wennder
Nachbarein groeres hat - ich ziehe dann nach!”
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Warum die Deutschen ihr Auto verkaufen wiirden
Frage: Auswelchen Grundenwdrden Sie ihr Auto verkaufen?

Gesamt Manner Frauen
Wenn mein Auto ein Alter erreicht hat, ab dem man mit haufigen 63% 62% 64%
Reparaturen rechnen muss
Wenn ein grofBerer Schaden auftritt 52% 53% 50%
Wenn sich meine Lebensumstande andern und ich somitandere 36% 34% 37%
Anforderungen an mein Auto habe (Kinder, Umzug etc.)
Wenn mein Auto die Umweltstandards nicht mehr erfullt 26% 23% 29%
Wenn ein Auto auf den Markt kommt das mir besser gefdllt 15% 18% 12%
Wenn es ein neues Modell gibt 11% 14% 9%
Wenn ich knapp bei Kasse bin und das Geld brauche 10% 9% 11%
Wenn mir die Farbe nicht mehr gefallt 2% 2% 2%
Wenn mein Nachbar ein grof3eres Auto hat — ich ziehe dann nach! 1% 2% 1%

Quelle: www.autoscout24.de /Innofact; Basis: reprdsentative Stichprobe von 1.0071 Autohaltern im August 2018; alle Angaben in

Prozent; Mehrfachantworten waren maoglich.

* Die Innofact AG befragte im August 2018 im Auftrag von AutoScout24 insgesamt 1.001 Autohalter,
bevolkerungsreprdsentativ hinsichtlich des Alters (18-65 Jahr) und Geschlechtes quotiert.

Uber AutoScout24

AutoScout24 ist europaweit der groite Online-Automarkt. Mit AutoScout24 konnen Nutzer Gebraucht- sowie
Neuwagen kaufen und verkaufen. Der Marktplatz inspiriert rund um das Thema Auto und hilft, die beste
Entscheidung zu treffen. Die TUV geprifte Fahrzeug- und Preisbewertung liefert wertvolle Orientierungshilfen. So

gehen Autokaufer gut informiert und kaufbereit zum Handler. Mit mehr als 26 Millionen Downloads wurde die
App von AutoScout24 als beste, kundenfreundlichste App ausgezeichnet (FOCUS-MONEY Studie
,Kundenfreundliche Apps", Heft 14/18).

AutoScout24 gehort ebenso wie ImmobilienScout24 zur Scout24-Gruppe.
Weitere Informationen finden Sie unter www.autoscout24.de
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